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ANTREPRENORIATUL SOCIAL ȘI TINERII DIN MOLDOVA PENTRU O SOCIETATE 
MAI INCLUSIVĂ, DURABILĂ ȘI INOVATIVĂ / GoYouth +
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Unități de conținut:

 Finantarea unei afaceri: esenta si scop

 Surse interne si externe de finantare a afacerii

 Surse specifice de finanțare a afacerilor noi

 Cum obții finanțări externe nerambursabile pentru un proiect de 

antreprenoriat social 



Obiective de referință

 Constientizarea necesitatii finantarii si identificarea necesarului de finantare

 Prezentarea surselor de finanțare a startup-urilor;

 Identificarea surselor de finanțare a proiectelor de antreprenoriat social;

 Proiectarea aplicației p/u obținerea finanțărilor.



Biobliografia recomandată
1. Finanțele startup-urilor: cum planifici finanțele și atragi finanțări. Bucos T., Semciuc 

E., Todorov L., Chisinau 2021, https://smartchannel.org/resource

2. Ghid Antreprenoriat. Inițierea afacerii. Capitolul X. Sursele de finanţare la crearea

întreprinderii. Chisinau 2011, https://caam.utm.md/wp-

content/uploads/sites/23/2019/01/ANTREPRENORIAT_c10.pdf

3. Surse de finanțare ale unei afaceri,  https://startco.ro/blog/surse-de-finantare/

4. https://www.fonduri.md/
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Ce reprezinta finanțarea?

Finanţarea - obţinerea unor sume de bani şi bunuri productive. 

Determinarea duratei și a necesarului de finanțare

1. Care este suma finanțării? 
depinde de insuficiența de resurse necesare pentru achiziția planificată și 
condițiile de plată impuse de către vânzător

2. Pentru ce interval de timp este necesară finanțarea?
depinde de destinația finanțării: p/u activitatea curentă sau în scopuri 
investiționale



Durata finanțărilor investițiilor capitale:

Investiţii capitale sunt considerate cheltuielile efectuate în legătură cu procurarea 
şi/sau îmbunătăţirea activelor pe termen lung (ex. achiziția utilajului productiv, 
construirea clădirilor destinate activității curente etc.)

Durata de finanțare a investiţiilor capitale depinde de durata de recuperare a 
investițiilor – adică în câți ani banii cheltuiți pentru investițiile capitale vor reveni în 
formă monetară. 

Banii cheltuiți pentru investițiile capitale revin în formă monetară prin 
intermediul amortizării și a profitului net. 

Exemplu:
dacă se achiziționează un utilaj cu 900 000 lei, care va funcționa 6 ani (se aplică metoda 
liniară de calcul a amortizării), si care aduce profit net anual 100 000 lei, începând cu anul 
2, durata de recuperare a utilajului respectiv este de 4 ani: 

Valoarea recuperată

anual

Valoarea totală recuperată

Anul 1 150000 150000

Anul 2 250000 400000=150000+250000

Anul 3 250000 650000=150000+250000+250000

Anul 4 250000 900000=150000+250000+250000+250000

Dacă investiția capitală se recuperează timp de 4 ani – durata finanțării necesare: 4 ani



Surse de finanțare

Sursele de finanțare :

 interne – sunt folosite resursele proprii 
 externe – sunt folosite resurse atrase de la subiecți dinafara

Mai frecvent, problema finanțărilor apare în raport cu achizițiile legate de 
investițiile capitale, finanțarea activităților curente fiind realizată în baza încasărilor 
din vânzări. 



Surse de finanțare a investițiilor capitale

 Fondul de amortizare – cont, constituit pentru acumularea sumelor din 
încasări, care corespund amortizării mijloacelor fixe. 

 Fondul de investiții – cont, constituit pentru acumularea unei părți din 
profitul net în scopuri investiționale (ca exemplu, trimestrial în acest fond 
sunt transferate 10% din profitul net). 

Autofinanțarea afacerii!



Finanțări externe

prin participare la 
capital

prin împrumut prin fonduri de 
susținere a afacerilor

emisiunea 
obligaţiunilor

credite leasingemisiunea 
acţiunilor

contribuţia la capital 
a fondatorilor

granturi

subvenţii

Finanțările prin participare la capital și cele în baza fondurilor de susținere a 

afacerilor nu presupun rambursare, 
pe când, finanțările prin împrumut sunt rambursabile și presupun anumite plăți!

atragerea de 
investitori



Finanțări externe prin participare la capital:
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Atragerea investitorilor

Suplimentarea capitalului 

de către fondatori

Emisiunea și vânzarea 

publică a acțiunilor 

Căi de obținere a resurselor 

 folosind resursele personale 

ale  fondatorilor

apelând la un public larg de 

potențiali investitori

 folosind resurse ale altor 

persoane decât fondatorii

Acțiuni întreprinse Efect



Credit de la 
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Credite bancare

Leasing

Canal de atragere a 
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Forma de obținere

Intrarea în cont a 

banilor

Amanarea platilor

pentru resursele

livrate

Eșalonarea plăților 

pentru utilajul livrat de 

furnizor

Finanțări externe prin împrumut:



Finanțări pentru
afaceri începatoare

cei 3P



Finanțări pentru STARTUP-URI:

Bootstrapping

lansarea afacerii doar cu economiile personale, cu
banii care vin din primele vânzări … și … cu noroc 

mai mult de 80% de startup-uri sunt 
finanțate anume în acest mod



RECOMANDARI:

Examineaza si monitorizeaza toate cheltuielile, chiar și cele mici

Aplica principiul 80/20

Foloseste publicitate ieftina

Organizeaza întâlniri virtuale

Foloseste platforme disponibile online, gratuit

Evita achizitia echipamentelor

Evita formarea de stocuri

Vinde online 

Fa cat mai mult posibil cu resursele proprii sau gratuite

nu cheltui nici un leu

atat timp nu esti

sigur ca poti sa-l 

recuperezi!



Istorie de succes

Aplicația Plenty of Fish - unul dintre cele mai mari și populare site-uri de întâlniri din lume

peste 150 de milioane de utilizatori înregistrați în întreaga lume și adaugă în 

medie 65.000 de utilizatori noi în fiecare zi

disponibilă gratuit în 11 limbi și în mai mult de 20 de țări pe dispozitive iOS 

și Android

In perioada 2004 - 2008, Markus Frind și-a condus startup-ul singur, de 

acasa

castiga bani din publicitate si abonamente Premium



Împrumutul/creditul

mulți creditori nu lucrează cu startup-uri - noile afaceri 

pot fi o investiție riscantă

microfinanțare

credit de la furnizor

imprumuturi personale

linii de creditare pentru startup

platforme de creditare



 perioada de creditare

… ai grijă de: 

 plățile lunare să constituie până la 50% din profitul 

operațional

Dacă ai ales să finanțezi afacerea prin imprumut/credit …

 garanția solicitata



Dacă ai ales să finanțezi afacerea prin credit,  

analizeaza cu atentie conditiile de creditare -
selecteaza cea mai buna oportunitate



include informația despre 

rambursări, dobânzi în modelul 
financiar





PROGRAME STARTUP ACCELERATOR

Program de startup  accelerator - un program 
intensiv de dezvoltare personală și de afaceri care 

susține o mică echipă de fondatori, de obicei cu o 

idee de afaceri proprie.

Startup accelerator - organizație care oferă 

mentorat, capital și conexiuni către investitori și 
parteneri de afaceri. Este conceput pentru start-up-
uri selectate cu cei mai valoroși jucători și fondatori 

promițători, ca o modalitate de creștere rapidă .



Avantaje program:

evoluția accelerată

accelerarea învățării – training și elemente de 

coaching / mentorat încorporate

disponibilitatea de finanțare

accesul la rețeaua acceleratorului 

servici profesionale de business



https://www.xy.md/programs/accelerator-4

https://upcelerator.md

https://www.xy.md/programs/accelerator-4
https://upcelerator.md/


Business angels

Business Angels - investitori individuali care investesc 

propriii bani direct într-o etapă de dezvoltare foarte 

timpurie a dezvoltării startup-urilor. Business Angel 
oferă finanțare unei întreprinderi, fie în schimbul unei 

datorii convertibile, fie a unei capitaluri proprii.

Business Angels împărtășesc mai mult decât capital, împărtășind active 

foarte valoroase cu tineri antreprenori, cum ar fi: cunoștințe, 

competențe, contacte. Cu alte cuvinte, acestea oferă conștientizare, 

rețea și educație împreună cu finanțel.



Business angels

Ce îl motivează să ofere bani?

recompensă solidă/sigură

40% din investițiile făcute în 2017 au adus 
investitorului mai mulți bani decât au investit

#

un model de business bun#

o echipă bună#

oportunitatea de a fi implicat activ#



Fintech (tehnologie financiară) - 16%,            

Sănătate - 11%, 

Softuri -15%, 

Tehnologii agroindustriale-7%;                        

Marketing -4%;
Educație - 3%;                                                    

Robotică -2%

Business Angels investesc mai des în: 



Crowdfunding https://www.kickstarter.com

 pe principii de donații

 pe principii de recompensă

 pe principii de împrumut sau PEER-TO-PEER (P2P)

Cum să pregătiți o campanie de crowdfunding

Idee interesanta / sensibila

Campanie de marketing

Alegerea platformei

Recompense atrăgătoare

https://www.kickstarter.com/


https://sprijina.md https://www.particip.md

https://www.kickstarter.com

https://sprijina.md/
https://www.particip.md/
https://www.kickstarter.com/


Granturi/Subvenții

Grant - finanțare monetară din partea guvernului sau 

a unei organizații care se acordă pentru a ajuta 

companiile mici și organizațiile nonprofit să 

reușească să își construiască și să își dezvolte 

afacerea. 

- nu presupune rambursare
- nu sunt solicitate garanții, taxe, comisioane, 

dobânzi



Granturile sunt focusate pe un anumite

obiectiv – poti obtine finantari daca

afacerea/proiectul este eligibila

Inovații

Pentru ce sunt oferite frecvent granturi:

Business verde

Business rural

Business  fondat/administrat de femei

Business  social

Business  fondat de tineri



https://www.odimm.md

https://www.odimm.md/


Fondul Internaţional pentru

Dezvoltarea Agricolă (IFAD)

https://www.ucipifad.md

Agenţia de Intervenție și Plăți pentru 
Agricultură (AIPA)

http://aipa.gov.md

https://www.ucipifad.md/
http://aipa.gov.md/


Pagini Facebook de 

urmarit



https://eu4business.md/



Partenerii proiectului GoYouth +

Fundația Moldcell AO „ASPIRE”
Ambasada Franței în Moldova                        AO „Indigo”                                        
Alianța Franceză din Moldova                 SRL „NetSistem” 
Camera de Comerț și Industrie Francez
Asociația Națională pentru Turism Receptor și Intern 

Beneficiarii  proiectului:

Consiliul raional Hâncești
Consiliul raional Căușeni
Consiliul raional Dubăsari

Proiectul GoYouth+ este implementat de  Asociația Henri Capitant de Cultură Juridică /AHCCJ 

(Grant nr.979)


